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8. podnikatelsky summit EU-Cina - Snaha o prohloubeni
spoluprace

20. zafi se v Bruselu uskuteénil jiz 8. podnikatelsky summit EU-Cina, ktery probihal paraleiné
s politickym summitem. Cilem setkani bylo najit zpusob, jak jesté vice prohloubit obchodni
spolupréci t&chto jiz velice Uzce propojenych celkl. Jak zaznélo nékolikrat b&hem summitu, Cina
znamena pro Evropskou unii trh s obrovskym potenciadlem, a naopak EU pro Cinu pfedevsim zdroj
kvalitnich technologii a inovaci. Dle slov prezidenta Konfederace evropského podnikani
BUSINESSEUROPE Jiirgena R. Thumanna je Cina pro EU druhym nejvéts§im obchodnim
partnerem a evropské firmy maji velky zdjem proniknout na Cinsky trh. Zaroven ale podotkl, Ze je
potfeba vytvorit stejné podminky pro firmy z obou ekonomik, ¢imz narazel na problémy, se kterymi
se evropskeé firmy potykaji pfi snaze prosadit se na ¢inském trhu. Jedna se napfiklad o preferenéni
zachazeni s lokalnimi vyrobci ¢i nadbyteénou administrativni zatéz. Podle Thumanna by evropskym
firmam velice pomohlo podepsani dohody o ochrané investic, ktera by zvysSila jistotu investoru a tim
podpofila vstup evropskych firem na ¢insky trh.

Generalni tajemnik Sdruzeni evropskych obchodnich a pramyslovych komor
EUROCHAMBRES Arnaldo Abruzzini upozornil zejména na potfebu vyvarovat se
protekcionistickym opatfenim, ke kterym se nékteré zemé v ramci opatfeni proti krizi uchyluiji.
Obchodni vztahy mezi EU a Cinou podle n&j budou jednim z dileZitych faktor( pfi prekonani
soucasnych ekonomickych problému. Prezident Evropské rady Herman van Rompuy uvedl, Ze i
kdyz se to na prvni pohled nemusi zdat, jsou EU i Cina v podobné situaci — oba celky se potykaiji
s poklesem hospodarského rastu, ktery se snazi opét nastartovat. Vyzdvihl také obrovsky narast
obchodu mezi EU a Cinou. Zatimco je$té pfed nékolika lety byl vzajemny obchod téméF nulovy,
v dnedni dobé se jedna o jeden z nejvyznamnéjSich obchodnich vztahd na svété. Zaroven ale
dodal, ze by se vzajemného obchodu dalo mnohem Iépe vyuzit k nastartovani hospodarského rustu
v EU. Podle predsedy Evropské komise José Manuela Barrosa pfispéje prohloubeni vztahu EU
s Cinou ke stabilizaci celé svétové ekonomiky. Pfestoze se jedna o velice intenzivni obchodni
spolupraci, stale je zde velky prostor pro pfiblizeni se jeden druhému.

Cinsky premiér Wen Jiabao oznadil partnerstvi mezi EU a Cinou za strategické a tim padem
klicové pro oba celky. V této souvislosti uvedl, Ze EU je poslednich osm let pro Cinu nejvétsim
obchodnim partnerem. Mezi obéma celky samoziejmé existuji rozdily, at uz z hlediska politického
nebo kulturniho, nicméné ty by nemély hrat roli pfi prohlubovani ekonomickych vztaha. Zminil také
pretrvavajici vali pfispét k feSeni dluhové krize v EU napfiklad nakupem dluhopist €i podporou
Evropského stabilizaéniho mechanismu. Cinsky premiér také vyjadfil vali odstranit pfekazky branici
obchodu a prispét k jeho liberalizaci. Prestoze Cina dosahla v prvnim pololeti letodniho roku
skvélého vysledku v podobé rastu o 7,8 procent, z dlouhodobého hlediska se jedna o pokles.
Jednou z cest, jak zajistit ¢inské ekonomice znovu rist, je podle jejiho premiéra uzsi spoluprace
s EU v celé fadé oblasti od stavebnictvi, sluzeb, pfes vyzkum a vyvoj, védu, jadernou energetiku,
dopravu, méstského planovani, az po oblast Skolstvi a kultury.

Summitu se kromé& politického vedeni zugastnili také predstavitelé podnikatelské sféry z EU a Ciny,
kterym se uspésné podafilo proniknout na opacny trh. ,Prestoze evropské firmy ¢asto odrazuje od
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vstupu na Cinsky trh fada prekazek, vyplati se v usili vytrvat,” tvrdi Johannes Fottner, reditel
spoleénosti MIAS Group, ktera se zabyva logistikou a skladovanim zboZi. Podle né&j obrazu
Cinského trhu velmi Skodi negativni ,masaz” ze strany médii. Je sice pravda, ze vstoupit na ¢insky
trh neni jednoduché, rozhodné to vSak neni nemozné. Dulezité je predevSim respektovat pravidla
trhu, ukazat snahu mu porozumét a pfizpusobit se rozdilnému smysleni €inskych firem, které je
velice rozdilené od toho v Evropé. To nékdy mlze sice trvat delSi dobu, jakmile si vSak ziskate

davéru druhé strany, je Uspéch témér zarucen.

Rozdilny zpusob smysleni vystihuji i zkuSenosti Bi Hua, reditele spoleénosti Greatview Aseptic
Packaging Company Limited, zabyvajici se vyrobou obalového materialu. Vzhledem
k nadmérnému mnozstvi zakazek nebyla jeho firma schopna splnit zavazek vuci evropskému
obchodnimu partnerovi. Jedinym feSenim by byl nepfetrzity provoz tovarny i pres vikend, do kterého
ale nemohl své zaméstnance nutit. Vzhledem k tomu, Ze se jednalo o vyznamného klienta, rozhodl
se proveést mezi zaméstnanci prizkum, kdo by byl ochotny pracovat i béhem volnych dni s fadnym
prfesCasovym pfiplatkem. S pfekvapenim zjistil, ze se mu dostalo pozitivni odpovédi témér od vSech
zameéstnancu pobocky. ,To by se ale v Evropé nikdy nestalo!®, tvrdi lehce kriticky Bi. Podobnych
rozdilu existuje podle néj fada, a evropskeé firmy by je mély vyuzit ke svému prospéchu.

Simon Davies, partner v pravnické spoleénosti Linklaters pomaha evropskym firmam prosadit
se na Cinském trhu vice nez 10 let. Béhem svého dlouholetého plsobeni na Cinském trhu
vypozoroval tfi dilezité faktory pro Uspé&sné proniknuti na ¢insky trh: ,Zasadnim ukolem je vybrat si
spravneho partnera pro své podnikani, pfipravit se na to, Zze cesta na Cinsky trh je sice Casto
frustrujici, ale o to vice obohacuijici, a kone¢né je potfeba poéitat s tim, Ze Evropa a Cina nejsou
stejnorodé celky.“ Pokud si toto uvédomite a pfekonate, odménou vam bude trh skytajici obrovské
moznosti, tvrdi Davies. Ke zlepSeni obchodnich vztahl by podle néj pfispélo pfedevSim Fadné
dodrzovani pravnich norem a jiz zmifiovana dohoda o ochrané investic. Radu problému by také
vyfesilo uvolnéni vizového rezimu pro vyslané pracovniky. Pokud Cina nevytvofi divéryhodné a
v ramci moznosti stabilni prostiedi, evropské firmy se na Cinsky trh urcité nepohrnou.

Zapis zpracovalo CEBRE — Ceskéa podnikatelska reprezentace pfi EU dne 21. zafi 2012.
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