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Bude rok 2011 pfiznivy pro mezinarodni obchod a pro Doha?!?

Zahraniéni obchod EU predstavuje motor pro svétovy ekonomicky rist. Pfispiva k tvorbé udrzitelnych pracovnich mist a ma
konkrétni dopad na kazdodenni zivot lidi a podnikatell. Evropska unie jako takova je nejvétsi globalni hraé v mezinarodnim
obchodu a investicich. Zarovei ale ¢eli Unie velké vyzvé v podobé zmén ve svété a musi se pracovat na udrZeni a vylepSeni své
vedouci pozice. Evropska komise zverejnila 9. listopadu 2010 novou strategii pro obchodni politiku, kterd se zaméfuje na
odbourani pretrvavajicich bariér zejména prostiednictvim GspésSné vyjednanych multilateralnich a bilateralnich dohod o volném
obchodu a hledanim novych zpilsobi spoluprace s klicovymi obchodnimi partnery EU. Dva dny po vydani této strategie o ni
diskutovalo vice nez 40 zastupct evropskych instituci, ¢lenskych statli a podnikatelskych organizaci a vSichni se shodli na
tom, Ze tato strategie reflektuje jejich hlavni potfeby, nicméné postrada konkrétni navrhy, jak téchto ambiciéznich cild
dosahnout.

Stala predstavitelka CR pfi EU pani Milena VICENOVA zahajila debatu a zdtraznila dileZitost mezinarodniho obchodu pro EU. “Obchod
je KliGovym pilifem naseho ristu, hlavné v obdobi znovu nastartovani ekonomik. Hodnota evropského obchodu vzrostla za poslednich
10 let 0 75%. B&hem nasleduijicich 5 let ale bude 90% svétového ristu vyprodukovano mimo Evropu, z toho jedna tfetina v Ciné. Byt
a zlstat ekonomikou ¢islo jedna je tak pro Evropu velkou vyzvou’, fekla Vicenova.

Matthew BALDWIN, feditel pro pfistup na trh a prlimysl z generainiho feditelstvi Evropské komise pro obchod pfedstavil novou obchodni
strategii. Vyzdvihl dlleZitost vefejnych konzultaci, které pfedchazely vydani této strategie a jeji Uizka vazba se strategii EU 2020. Kli¢ovou
prioritou strategie je uzavfeni probihajicich multilateralnich a bilateralnich jednani. “Evropa chce uzaviit kolo v Déha co nejrychleji a
vhodnym terminem pro tento cil by mohl byt rok 2011, fekl Baldwin. “Svétovy obchod neni staticky, ale dynamicky a Evropa se musi
jesté vice zaméfit na ochranu prav duSevniho vlastnictvi, investice, regulacni opatfeni, pfistup na trh, vefejné zakézky a synergii mezi
nasim vnitfnim trhem a externimi aktivitami,” dodal Baldwin. V roce 2011 predlozi Komise na jarnim summitu Evropské rady prvni zpravu
o prekazkach v obchodu. Reditelka oboru mnohostranné a spole¢né politiky Ministerstva primyslu a obchodu CR Anna TELICKOVA
zdUraznila duleZitost liberalizace obchodu pro malé, exportné-orientované ekonomiky. Podil exportu na éeském HDP ¢ini 77%. ,JiZ pfi
prvnim pohledu na navrh Komise jsou nade ofekavéni naplfiovana. Obchodni strategie zajiStuje plynulost, predvidatelnost,
transparentnost, koordinaci a posiluje znacku EU’, zdlraznila Telickova. Dodala, Ze CR ocefiuje zplisob, jakym smérem se tato obchodni
politika vydala. Cilem je spoluprace se zainteresovanymi subjekty, pohotova administrativa a efektivni spoluprace mezi evropskymi
institucemi.

Obchodni politice se dlouhou dobu vénuje Fada subjektu, zejména podnikatelskych a zaméstnavatelskych organizaci. Adrian VAN DEN
HOVEN, feditel odboru mezinarodnich vztahi BUSINESSEUROPE fekl, ze ,BUSINESSEUROPE jiz mnoho let podporuje principy
obsazené v souCasném navrhu Evropské komise a snazi se o jeji Fadnou implementaci.” Ekonomicka krize méla vazny dopad na
mezinarodni obchod a jeho rovnovahu. BUSINESSEUROPE vita silny dlraz na rozvijejici se zemé, ale stavi se kriticky vici WTO, jejiz
aktivita by méla vice zohledfiovat podnikatelské aktivity. Van den Hoven rovnéz zddraznil dilezitou roli dialogu mezi evropskymi
a zahrani¢nimi podnikatelskymi organizacemi. Tento dialog mize urychlit samotna jednani i dosaZeni oboustranné vyhodného FeSeni.
“Toto sdéleni poskytuje mezinarodnimu obchodu uZzite¢né voditko, které soucasné ekonomické klima zoufale potfebuje’, tvrdi
Hosuk LEE-MAKIYAMA, spolufeditel ECIPE — Evropského centra pro mezindrodni ekonomickou politiku. Lee-Makiyama vyzyval
k zaméfeni se na konkrétni vystupy — nejprve bilateraini a poté jednani v ramci WTO. Prioritné by mél byt kladen diraz na zapojeni
velkych obchodnich partnerd (novou strategii vigi Cing, dohodu s USA & Japonskem). Vystupy jednani z Doha oznadil za “zastaralé
feSeni vCerejSich problémud” a ,uvital by rozSifeni Dohody o informacnich technologiich (Information Technology Agreement - ITA)
o netarifni pfekazky obchodu (NTBs) se zapojenim sluzeb. Dale zdiraznil vzajemnou vazbu mezi vnitini a vnéjsi liberalizaci a také to, Ze
nejvétsi zisky z obchodu pfichazeji z dovozu.

Debatu zorganizovalo CEBRE - Ceské podnikatelské reprezentace pfi EU ve spolupréci se Stalym zastoupenim CR pfi EU
a Konfederaci zaméstnavatelskych a podnikatelskych svazii CR jako soucést projektu ,Kulaté stoly na podporu priorit deské zahraniéni
politiky“ podpofeného Ministerstvem zahranicnich véci CR. Vice informaci naleznete na www.cebre.cz/cz/docs/tradepolicy nebo
kontaktujte Michala Kaderu, feditele CEBRE na Michal.Kadera@cebre.cz.
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